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BIZNIS PLAN 
ZA JAVNI POZIV ZA SAMOZAPOŠLJAVANJE I POČETNIKE U BIZNISU

	IME I PREZIME PODNOSIOCA ZAHTJEVA ZA  DODJELU BESPOVRATNIH SREDSTAVA
	

	SAMO ZA POČETNIKE U BIZNISU: NAZIV PRIVREDNOG SUBJEKTA
	

	NAZIV PROJEKTNE IDEJE
	




Biznis plan sadrži informacije koje predstavljaju poslovnu tajnu i ne mogu se kopirati, prosleđivati trećim licima ili na drugi način objavljivati bez pismenog odobrenja autora, osim u svrhu ovog Javnog poziva









NAPOMENA: 
Kad odgovarate na pitanja, budite realni i jasni, pretočite Vaše misli u riječi. Neophodno je dati kompletne i detaljne odgovore na sva pitanja kako bismo stekli uvid u ideju i sadašnje/buduće poslovanje i planove. Odgovorite na sva pitanja. Molimo vas da nam date sve informacije za koje smatrate da su relevantne. Biznis planu možete priložiti i dodatnu dokumentaciju.
	1. REZIME BIZNIS PLANA

	IME I PREZIME PODNOSIOCA PRIJEDLOGA PROJEKTA/ODGOVORNOG LICA
	

	KRATAK OPIS POSLOVNE IDEJE
	

	SAMO ZA POČETNIKE U BIZNISU: DATUM REGISTRACIJE
	

	PLANIRANI/TRENUTNI PRAVNI STATUS
	|_|
	Preduzetnik/ca
	|_|
	Društvo za ograničenom odgovornošću (DOO)

	
	|_|
	Ortačko društvo
	|_|
	Drugo

	PROCJENA VRIJEDNOSTI MATERIJALA/OPREME  
	Ukupna vrijednost materijala/opreme za koju se aplicira u okviru ovog Javnog poziva (bez PDV-a)
	

	
	Iznos drugih izvora finansiranja biznis plana (sopstveno učešće, krediti, pozajmice)
	




	
2. PODACI O BUDUĆEM/TRENUTNOM PREDUZETNIKU
Ova oblast biznis plana treba da uključi iskustva budućeg/trenutnog preduzetnika i, ako je potrebno svih članova tima koji će biti uključeni u biznis. 

	LIČNI PODACI
























	Ime i prezime podnosioca prijedloga projekta
	

	
	JMBG
	

	
	Broj telefona/Broj mobilnog
	

	
	Obrazovanje (naziv obrazovne ustanove i godina sticanja diplome)
	

	
	Završena usavršavanja  (npr. uvjerenje za  obavljanje određene djelatnosti) 
	

	
	Završene obuke za vođenje poslovanja  (npr. računovodstvo, marketing, prodaja, …)
	

	
	Nagrade, priznanja
	

	
	Radno iskustvo (navedite  dosadašnje radno iskustvo uključujući opis poslova i poslodavca i period zaposlenja)




	












	3. BIZNIS IDEJA
Objasnite način na koji ste došli do poslovne ideje, opišite proizvod/uslugu koju namjeravate izraditi, koje su to potrebe kupaca koje nastojite zadovoljiti izradom proizvoda/usluge, po čemu se razlikujete od ostalih, šta je novo što nudite na tržištu?

	NAZIV PROJEKTNE
IDEJE
	

	NASTANAK BIZNIS IDEJE
	Opišite ukratko kako ste došli na ideju o pokretanju biznisa. Šta vas je motivisalo?

	
	

	PLANIRANI/TRENUTNI PRAVNI STATUS
	|_|
	Preduzetnik
	|_|
	Društvo za ograničenom odgovornošću (DOO)

	
	|_|
	Ortačko društvo
	|_|
	Drugo

	OPIS DJELATNOSTI I PROIZVODA/USLUGA
· Potrebno je uraditi detaljnu segmentaciju proizvoda i/ili usluge.
· Detaljno opisati karakteristike svih proizvoda/usluga. 
· Ukoliko postoji plan o razvijanju novih proivzoda/usluga ili unapređenju postojećih, objasniti
· Ukoliko potencijalni biznis zahtjeva ispunjavanje nekih zakonskih propisa (građevinske dozvole, dozvole za rad, i sl) obavezno uključiti relevantna dokumenta koja su zakonski neophodna i dodatno pojasniti.

	OPIS DJELATNOSTI I PROIZVODA
	Opišite djelatnost kojom ćete se baviti ili se trenutno bavite. Ukoliko planirate više djelatnosti, navedite pojedinosti za svaku od njih. Objasnite šta ćete ponuditi tržištu. Opišite osnovne karakteristike proizvoda/usluge koju namjeravate da plasirate na tržište. 

	
	

	
	Da li vaša poslovna ideja ima elemente tzv „zelenih“ poslovnih rješenja, da li se proizvodi, usluge i marketinške aktivnosti planiraju i  implementiraju  uzimajuću u obzir djelovanje i uticaj koji mogu imati  na okolinu i društvo u cjelini. Molim objasnite kako će se preduzeće rukovoditi ekološkim normama?
Da li je vaša ideja inovativna, nekonvencionalna, jedinstvena? U čemu se ogleda inovativnost, npr.da li nudite proizvod/uslugu kojih nema na tržištu, koji ne postoje u mjestu u kojem započinjete biznis, zašto ste bolji od konkurencije i koje koristi imaju kupci ako vas izaberu?
Da li planirate da uključite nova i/ili tehnička rješenja za uštedu energije i da li ćete koristiti obnovljive izvore energije, kao npr. hidroenergija, solarna energija, energija vetra, geotermalna energija, energija mora?

	
	





	4. ANALIZA KUPACA
Definišite profil kupaca, njihove navike i karakteristike (fizička lica, privredni subjekti i sl.). Definišite prodajno tržište i ciljnu grupu – kome se planira nuditi proizvod / usluga.

	KO SU VAŠI KUPCI/KORISNICI USLUGA?
	





	5. ANALIZA KONKURENCIJE
Navesti ko su glavni konkurenti, u odnosu na vas, šta su njihove snage, a šta slabosti?

	KO SU VAŠI KONKURENTI?
	Osnovni podaci ili naziv konkurenta
	Navedite snage i slabosti konkurenta
	Navedite svoje snage/prednosti u odnosu na konkurenta

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	Po čemu ćete biti drugačiji, inovativniji od svoje konkurencije?

	
	









	6. ANALIZA DOBAVLJAČA
Definišite nabavno tržište. Znate li gdje ćete nabavljati potrebnu opremu/materijal/sirovine? Imate li dogovorenu saradnju sa dobavljačima? Hoćete li neke usluge/materijale/sirovine nabavljali u inostranstvu?

	KO SU VAŠI DOBAVLJAČI?
	




	7. DISTRIBUCIJA
Gdje ćete ponuditi vaše proizvode/usluge? Kojim putem ćete prodavati vaše usluge/proizvode? Zašto ste odabrali određeni način distribucije? Opišite kako će se vaš proizvod distribuirati, npr. direktna prodaja, putem posrednika...

	








	8. ZAPOŠLJAVANJE

	DODATNO ZAPOŠLJAVANJE/NOVOZAPOSLENI RADNICI
	Definišite broj novozaposlenih u prvoj godini poslovanja, odnosno broj novih kreiranih radnih mjesta u odnosu na trenutno stanje.

	
	

	
	Kakve kvalifikacije ćete tražiti od novozaposlenih lica? Koje će poslove obavljati? 

	
	










	9. POSLOVNI PROSTOR
Detaljno opišite lokaciju na kojoj se obavlja određeni biznis, sa akcentom na prednosti i nedostatke iste, potrebna ulaganja, vlasnička struktura, itd. Da li vam je potreban prostor za obavljanje poslovne djelatnosti? Da li je potrebna adaptacija poslovnog prostora?

	




	10. MATERIJAL/OPREMA 
Ovdje se navodi sve što podnosilac zahtjeva podsjeduje a odnosi se na predmetnu investiciju: opremu, pokretnu i nepokretnu imovinu. Popunjavanjem drugog dijela tabele opisuju se osnovna sredstva koja je potrebno nabaviti kako bi se realizovala investicija.

	MATERIJAL/OPREMA ZA KOJU SE APLICIRA
	Osnovna sredstva/oprema koja je već nabavljena (koju posjedujete)

	
	Naziv materijala/opreme
	Procijenjena vrijednost materijala/opreme (bez PDV-a)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	UKUPNO
	

	
	Osnovna sredstva/oprema koja treba da bude nabavljena

	
	Naziv materijala/opreme
	Procijenjena vrijednost materijala/opreme (bez PDV-a)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	UKUPNO
	





	11. FINANSIJE I FINANSIJSKI POKAZATELJI
U tabeli koja označava vrijednost ukupne investicije unose se podaci koji se odnose na kompletna osnovna (ona koja podnosilac zahtjeva ima i ona koja je potrebno nabaviti) i obrtna sredstva koja su neophodna kako bi se realizovala investicija. Dakle, ova tabela pokazuje ukupnu vrijednost investicije, i u njoj se unose i već navedeni podaci iz tabele 10.

	Naziv ulaganja
	Iznos sredstava u eurima

	1. 
	

	2. 
	

	3. 
	

	4. 
	

	5. 
	

	UKUPNA POTREBNA SREDSTVA ZA REALIZACIJU POSLOVNE DJELATNOSTI
	





	12. PROCJENA PRIHODA I RASHODA

	12.1 Projekcija ukupnih godišnjih prihoda od prodaje/usluga – GODINA 1
Projekciju prihoda uraditi na osnovu prethodne segmentacije proizvoda, dakle, potrebno je projektovati prihod po svakom proizvodu / usluzi pojedinačno. Voditi račna da projekcija ne bude preoptimistična

	Red. broj
	Naziv proizvoda/usluge
	Jedinica mjere
	Cijena po jedinici (A)
	Godišnja količina (B)
	Ukupan prihod
(A X B )

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	

	UKUPNO
	

	12.2 Projekcija ukupnih godišnjih rashoda – GODINA 1
Kod projekcije rashoda voditi računa da se popišu svi troškovi. Ako je u opisu biznis ideje navedeno da je potreban zakup poslovnog prostora, upošljavanje više lica ili slično, voditi računa da se ti troškovi projektuju tj. planiraju na određenom nivou. Ako je osnovna djelatnost trgovina, potrebno je da u rashodima postoji trošak koji će se odnositi na nabavnu vrijednost robe. Ukoliko se neki od rashoda ne nalazi popisan u tabeli, potrebno ga je dodati i projektovati određeni iznos

	Red. broj
	Naziv proizvoda/usluge
	Jedinica mjere
	Cijena po jedinici (A)
	Godišnja količina (B)
	Ukupan rashod
(A X B )

	1.
	Trošak bruto zarade za lica koja se zapošljavaju
	mjesec
	
	
	

	2.
	El. energija
	
	
	
	

	3.
	Voda
	
	
	
	

	4.
	Gorivo
	
	
	
	

	5.
	Sirovina, repromaterijal, roba (nabavna vrijednost)
	
	
	
	

	6.
	Zakup
	
	
	
	

	7.
	Promocija
	
	
	
	

	8.
	Reprezentacija
	
	
	
	

	9.
	Drugo (knjigovodstvene usluge, administrativni troškovi)
	
	
	
	

	UKUPNO
	



	
13. DODATNE INFORMACIJE I PRILOZI

	U ovom polju unesite sve informacije za koje smatrate da su značajne kako bi evaluatori stekli što bolji dojam o Vašme biznis planu. Takođe, možete priložiti raznu dokumentaciju za koju smatrate da podržavaju Vašu poslovnu ideju (fotografije, fakture, dozvole, dokumentacija raznih državnih ili organa lokalne samouprave...)

	







	
Potpis podnosioca prijedloga projekta
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